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iS PLANI YAPMA VE SIRKET KURMA ASAMALRI

v' Bir sirket kurmak i¢in ne gereklidir?
15 fikri
vision, misyon, amaclar, strateji
Takip etmeniz gereken is plani
Yuksek kaliteli trtin
Mevzuat prosediiriinii ve sirkette ticaret mahkemesinde, vergi dairesinde, giimriik
idaresinde, saglik sigortasi enstitiisinde, sosyal glivenlik kurumunda, istatistik
merkezi biiroda kayit ettirmek
Sirketin sermayesi olarak yatirim yapmak i¢in bazi finansal kaynaklara sahip
olmak
kisiler = motive galisan
Bir is kurmak icin baska hangi kurumlara ihtiyaciniz var? (Bunlar Hirvatca
ornekler)
Esnaf ve Zanaat Odalar
Ticaret Odas1
Ekonomi bakanligi
Calisma Bakanligi
Kosgep
Vergi dairesi
sosyal guvenlik kurumu
Saglik sigortast kurumu

Maliye

v Isletmeleri calistirmada sorunlar:
"Bir¢ok sirket kapaliyken neden iiriin kalitesinin zayiflig1 en tehlikeli hatadir"
urtinlerine hig ilgi duymadi "diyerek
-Teslim edilen Urtin veya hizmet i¢in zamaninda 6denmediginiz takdirde
-Yasalara itaatsizlik eden sirketleri, ne kadar biiyiik veya giiglii olursa olsun
yaptirim uygulamak
-politikler, yoneticilere isleriyle ilgili kararlar vermek i¢in miidahale "karar" verir
- Cevre dostu olmayan ithal rtinler almaktansa, toplumun gevre ile ilgilenen yerli
sirketler hakkinda daha fazla saygi ve endiseleri olmali
-Gergekten ve hassas bir sekilde yapilmasi gereken monoton is i¢in motivasyonu
yiiksek ve kalifiye iscileri nasil bulurum?
-Uriiniiniiz i¢in nasil bir pazar bulabilme ve diger sirketlerden pazarin bir
bolimind devralma

v Neden bir is plan1 yapmalisin?

- Is fikrinizi ve stratejinizi tamimlayan yazili belge, tanimlanmis bir dénemde elde
etmek istediginiz seyi.

-Baslangig¢ sirketleri i¢in degil, ayn1 zamanda mevcut sirketler i¢in de dnemlidir
-Sirketiniz hakkinda {iriiniiniize yatirim yapmak isteyen birine dnemli seyler
gosterir

-Hedefinizi tanimlar ve herkesin iiriinii nasil kabul edecegini vizyonunuza gosterir
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v Basarih bir is plan1 nasil hazirlanir?
-Aslinda girisimciler bir is planin1 yazarken nereden baslayacaklarini bilmiyorlar
clinkii isle ilgili tiim bilgileri bir yerde gostermek zorundalar.
Her girisimci sahsen bir is plan1 hazirlamaya dahil olmali ve planin neden
bahsettigini tamamen anlamalidir. Onun sorumlulugu, igin tiim yonleri hakkinda
gerekli tum bilgileri elde etmektir. is planmnin énemli bir kism1 yatirim planlaridir
ve bu iyi se¢imler yapmak ve basarili olmak i¢in hayati 6neme sahiptir.

v 1s plam is fikrinizi tanimlamal ve asagidaki sorulara cevap vermelidir:
1. Yaptiginiz iirtin nedir?
2. Sizin alicilariiz kim olacak?
3. Uriinii nas1l satmay1 planliyorsunuz?
4. Alicilar Uiriiniiniizi neden satin almak istiyor?
5. Satmay1 planladiginiz iirlinlerin sayis1 veya miktar1 nedir?
6. UrtinG Gretmek, satmak ve reklam vermek size ne kadara mal olacak?
7. Proje icin ne kadar paraya ihtiyaciniz var ve nasil finanse etmeyi
planliyorsunuz?
8. Ne kadar kar etmeyi bekliyorsunuz?

v’ Bir is planinin parcalari nelerdir?
* Girisimci hakkindaki veriler
* Fikir
+ Uriiniin Tanimi ve Uretim Siireci
* Projenin finansmani i¢in yatirim plan1 ve kaynaklari
* Piyasa fizibilitesi
* Ekonomik gerekgeler
Bu unsurlar, herhangi bir girisimci proje i¢in temel unsurlardir. Bazi
organizasyonlar veya kuruluslar i planin1 gérmek isteyecek ve 6zellikle onlar1 bir
kredi almak isteyen bir yatirimci veya banka ise onlar1 uygun bulmaya ikna
etmeniz gerekecek.
Is planimz1 tek basiniza yazamiyorsanz uzmanlara sorun. Tiirkiye’de girisimcileri
destekleyen bolgesel kalkinma ajanslari var.

v' Sirkette hangi boliimleri ve faaliyetleri olmalidir?
YONETIM DEPARTMANI
- yeni ¢alisanlara ihtiya¢ duydugunuzda is ilanlar1 olusturur
-Gonderilen ve génderilen tim posta ve e-postalari saklar
-her ¢alisanin kisisel dosyalari, is szlesmeleri, seyahat garantileri
- zamaninda ¢alismaya gelme ve isten yoksunluk hakkinda kayitlar
-irketin web sitesini hazirla
-Is ortaklaryla iletisim (yabanci dillerde)

v' SATIN ALMA BOLUMU
-Research i¢in ihtiya¢ duyulan sarf malzemeleri pazarini arastirin
-akim varliklarin edinimi
-Makya kazanma
-Is anlasmas1
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- belirli bir Griin icin en iyi tedarikgiyi tekrar etmek
-bir fiyat listesi hazirlamak ve malzemeleri yonetmek
-Isletme sirketlerinin bir kaydin1 yapmak

v' SATIS VE PAZARLAMA BOLUMU
Alicilarin ihtiyaglarini anlamak i¢in arastirma pazari arastirin
-bir sirketin ve ticari malzemelerin logolarin1 hazirlayin
- Uriin igin bir teklif hazirlama (yabanci dillerde de)
Alicilar ile yapim sozlesmeleri
-bir alic1 kaydi1 yapmak
-Satis analizi ve raporlama

v" FINANS VE MUHASEBE BOLUMU
-Aciklama ve satig
-Satig, satin alma, iiretim, maaslar i¢in hesaplama
-kayit envanteri
- Is sonuclarinin belirlenmesi

v URETIiM VE MODERN TEKNOLOJILERI
- Uretim turund segin
e 8 Adimda Is Plam1 Nasil Yapihir?

Bu bashiga gelene kadar sizlere Is planinin ne oldugundan ve hazirlik siirecine baglamadan
once bir i planinin hangi sorulara cevap vermesi gerektiginden bahsettik. Simdi fiili olarak
8 adimda maddeler halinde is planinizi nasil yapabileceginizi anlatacagiz.

e lsletme Yoneticisinin Ozeti

Is plan1 yapilirken ilk 6nce 6zet boliim hazirlanmalidir. Standart dzet bir veya iki sayfadan
uzun olmamalidir. Burada bagvurunuzun farklarini da ortaya koyan genel a¢iklamalara
deginin.

Ornegin;
Is planim yazmanizda ki amag,
Isiniz i¢in neler gerektigi ve ne kadar kaynak gerektigi,

Miisterilerinize nasil fayda saglayacaginiz ve sizi neden tercih edeceklerini belirten kisa bir
aciklama,

Onerilen ¢ikis yollar1, ydnetim deneyimi ve deneyimin projeyle ilgisini anlatan kisa bir yazi.
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e Isletme ve Faaliyet Gecmisi

Bu boliimde isletmenizin kurulus tarihi ve igletmenizin kurulus tarihini takip eden siirecte
yasanan gelismeleri anlatmaniz gerekir. Eger isletmenizin basarilar1 bulunuyorsa yine bu
bélimde anlatabilirsiniz.

Isletmenizi ilk kez kuruyorsaniz neden bdyle bir giris yapmak istedigini eger isletmenizin
catis1 altinda girisim yapiyorsaniz neden bu karar1 aldiginizi anlatin. Ayni sekilde bu bolimde
isletme projenizi tanitin.

e Urtn ve Urinler

Isletmenizde veya girisiminizde ne satacagimizi ya da hangi hizmetleri saglayacaginizi agik ve
anlasilir bir sekilde bu boliimde belirtmeniz gerekir. Urlinlerinize ait tiim avantajlar1 ve
misterilerinize hangi kolayliklar1 sagladigini belirtin.

Uriinleriniz veya hizmetleriniz konusunda tiim detaylar1 Vereblldlglmz kadaryla verin.
Ornegin, {iriiniin avantajlar1, dezavantajlar1, ucuz mu, kaliteli mi, benzeri var m1, benzeri varsa
sizinki neden farkli, rakipleriniz var mi, rakipleriniz bu iiriin ve hizmetleri sagliyor mu ya da
saglayacak mi, patentiniz var mi1 gibi bir¢cok detayla iirlin veya hizmetinizi bu boliim altinda
degerlendirin ve anlatin.

e Isletme Yonetimi

KOSGEB veya diger yatirimcilardan bir girisim veya isletmenin destek alabilmesi i¢in
yonetim ve personel olduk¢a 6nemlidir. Hal boyle olunca yonetime ait bilgilerde is planinda
mutlaka seffaf bir sekilde detaylariyla belirtilmelidir.

Ornegin, projede kilit rolii iistlenen kisiler bu boliimde belirtilmeli. Yalnizca yonetim degil,
herhangi bir konuda projeye onemli 6l¢lide katki saglayacak personellerinde belirtilmesi
gerekir. Ayn1 zamanda bu bdliimde maas politikasi, gelecekte farkli personellere ihtiyag
duyulup, duyulmayacagi bilgileri de yer almalidir.

e Pazarlama

Cogu zaman is plan1 hazirlarken en zor yazilan kisim pazarlama boliimiidiir. Bu bolim
yonetimden sonra gelen en 6nemli degerlendirme alanidir. Bir isletmenin stirdiiriilebilir
olmasini saglayan pazarlama faaliyetleri ayn1 zamanda isletmelerin ayakta kalmasinin temel
nedenidir.

Bu sebeple, hedef pazarinizi ve pazarlama faaliyetlerinizi net bir sekilde ag¢iklamaniz gerekir.
Ornegin, hizmet veya iiriinleriniz yerel mi, kiiresel mi? gibi temel sorulara bu alanda cevap
vermeniz beklenir.

Pazar payiniz ne olacak, gelecekte hedeflediginiz pazar pay1 nedir, pazarimiz tercihlere veya
moda akimindan etkilenebilecek mi gibi sorularin yani sira; hedef miisterilerinizin kimler
oldugunu, nerede olduklarini, ne zaman, neden alim yapacaklarini anlatmaniz gerekir.
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o Imalat ve Hizmet Sureci
Bu boéliimde iiretim ve hizmet siirecini yalin bir sekilde anlatmaniz gereklidir.

Isletmenizin iiretim kapasitesi, mevcut tesisleriniz ve iiretim kaynaklariniz, is¢i basia hizmet
ve Uretim istatistikleri, mevcut is giicli varlig1, varsa rakiplerinize kars1 iiretim avantajlariniz
gibi 6nemli noktalar1 bu boliimde ele almaniz gerekmektedir.

e Isletmenize Ait Finansal Bilgiler

Finansal bilgiler boliimiinde isletmenize ait rakamlara yer vermelisiniz. Bu rakamlar
yatirimcilar veya KOSGEB gibi destek kurumlari i¢in biiyiik 6nem arz etmektedir.

Finansal bilgiler arasinda mali tablolar, satislar, briit kar marj1, vergi dncesi net kar,
yaratilan/yaratilacak olan nakit ve sermaye belirtilmelidir. Ayrica, hazirlayacaginiz mali
tablolarin vergi kanunlartyla uyumlu olmasi gerektigini unutmayin.

e Yasanabilecek Riskler ve Getirileri

Isletmenizde yasanabilecek tiim riskleri agik bir sekilde bu boliimde anlatmaniz gerekir.
Riskler sizin i¢in 6nemli oldugu kadar yatirimcilar ve destek kuruluglari i¢cinde 6nemlidir ve
bunu 6nceden hem sizin hemde onlarin bilmesi sarttir.

Ayrica bu boliimde yasanabilecek olasi riskleri ve bu risklerin yasandigi durumlarda neler
yaparak, olumsuzluklari ortadan kaldiracaginizi da anlatmaniz gerekir. Bu boliimde samimi
olmaniz ve dngdriiniiz iki tarafli giiveni de saglayacaktir.

EKOLOJIL iS PLANI VE SIRKET KURMA iLE ILGILI BILGI EDINME
KAYNAKLARI

1. http://sermayesiziskuralim.blogcu.com/nasil-sirket-kurulur/10078753

2. http://www.iskuruyorum.com/sahis-sirketi-kurmak-sureci-ve-maliveti-2017/haber/2930-.html

3. http://www.ekolojikenerji.com.tr/

4. http://anadoluekolojik.com/anasayfa/

5. http://www.dunya.com/surdurulebilir-dunya/tema-vakfinin-yesil-yaka-programi-ile-sirketler-ekolojik-okurya
6. http://www.bgst.org/ekolojik-vizyon/sirketler-de-yesil-oldu-diye-yesil-ekonomiyi-gozden-dusurmeye-calisms
7. https://www.sehak.org/2015/07/ekolojik-haklar/

8. http://www.bugday.org/portal/haber detay.php?hid=3637

9. http://webnaturel.com/urunbilgi/id/1507/katid/60/ustkatid/7/tekstil-ve-ekolojik-uretim.html

10. http://ekolojiksolucangubresi.com/solucan-gubresi-uretimi.html
11. https://www.youtube.com/watch?v=IcLTNjHI-J4

12. https://www.youtube.com/watch?v=_3sM-1rtY-E
13. https://www.youtube.com/watch?v=p2CbCYdHE;jl

v Beysehir Mesleki ve Teknik Anadolu Lisesi STARTUP ECO TRAINING FIRMS Proje
Ekibi tarafindan hazirlanmistir.
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